
【取り組む際に生じた課題】
• ビジネスパートナーの発掘。
• 市場調査、販売プロモーション。
• 放射性物質規制/対象国・地域の食品輸入規制。

【ウェブサイト】 http://www.hachiyousuisan.jp/

【対応の結果】
• ベトナム人向けに海藻商品を開発・提案し、新たな販売先を得た。
• NON-MSG（グルタミン酸ナトリウム）商品をオーストラリアバイヤーに提案し、成

約。

ベトナム商談会

 国内・海外の商談会に積極参加し、バイヤーとの密接な関係を築き、海外販路開拓を実現。
 社内の輸出業務体制を強化し、台湾、ASEAN・米国等での更なる販路開拓に挑む。

めかぶ、もずく、わかめ、イカ製品、しめさば

【主な品目】

台湾、アメリカ、ベトナム、豪州

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 売上高の輸出割合を1 ％から5年後5％へ拡大することが目標。
• 米国HACCP等の国際認証を取得し、販路拡大を目指す。

【生じた課題への対応】
• ジェトロ主催の国内外商談会に参加。

• 展示会に積極的に参加し、試食時丁寧にアンケートを回収。また、県内に住む外
国人にも試食会への参加協力を依頼、この情報を新商品に役立てた。

【連絡先】 担当者名：遠藤徳浩、ＴＥＬ：0226-22-6230

【活用した支援・施策】ジェトロ新輸出大国コンソーシアム、ジェトロ日本産農水産物・食品輸出商談会2017inベトナム

（平成20年度より輸出開始）

宮城県 八葉水産（株）
『海藻製品をベトナム等のアジアへ』

水産物

アメリカでの東北復興フェア等
販路開拓事業

輸出額(万円) 輸出量(ｔ) 出荷時期

平成28年度 1,500 13

通年平成27年度 1,450 12

平成26年度 1,400 11


