
【取り組む際に生じた課題】
• 商品の安全性、類似他商品との差別化ができておらず認知度が低かった。
• 貿易実務に関する知識の不足。

【ウェブサイト】 http://akitakomachi.co.jp/ 

【対応の結果】
• 見本市や商談会に出展することにより徐々に認知度が向上。
• ISO等の認証を取得したことにより、バイヤーから高評価。
• GABA等の栄養表示に関心を示すバイヤーが多くなった。
• 協議会を設置したことにより活動の幅が広がった。

展示会風景（シンガポール）

受入れ風景（中国食品企業
を大潟村で案内）

 平成28年ころから世界各国の海外見本市、国内見本市や商談会に積極的に出展し、グルテンフ

リーパスタの知名度アップに努めた。

 多くの引き合いをフォローすることで、平成28年に実際の輸出が始まった。

輸出額(万円) 出荷時期

平成28年度 430 通年

グルテンフリーパスタ

【主な品目】

米国、中国

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 更なる海外販路の開拓（販売先国の多様化、販売数量の増加）。
• グルテンフリー食品のアイテム強化と、各国（EU等）の輸入規制に対する対応。

【生じた課題への対応】
• 食品安全マネジメントシステムISO22000を取得。
• グルテンフリーパスタがGFCO（アメリカの認証機関）のグルテンフリー認証、

コーシャジャパン（日本の認証機関）のコーシャ認証を取得。
• GABA等発芽玄米を原料とした栄養価での差別化。
• 海外・国内での見本市や商談会に出展し、広報。
• 講習会・セミナー参加等により貿易実務などの知識の収集。
• 大潟村農産物・加工品輸出促進協議会の設立。

【連絡先】 担当者名：事業開発部 国際事業・農業JV班 加藤貴之 ＴＥＬ：0185-45-2851(代表) 

【活用した支援・施策】海外見本市・商談会出展支援（ジェトロ主催、他機関主催）

（平成28年度より輸出開始）

秋田県 株式会社大潟村あきたこまち生産者協会
『グルテンフリーパスタを米国、中国へ』

米

正谷の受入画像
ありませんか？


