
【取り組む際に生じた課題】
• 輸出に関する情報の不足
• 販路に関する情報の不足

【ウェブサイト】 http://www.kasuriya.jp/ 

【対応の結果】
• 価格にあわせた商品企画の見直し、調整
• 輸出先の規制に合わせた原材料の見直し、容器のチェック
• 継続的な商談会への出展により、販路を拡大。

 ジェトロ新輸出大国コンソーシアムに参加、支援ツールを積極的に利用 （農水産
分野、認証分野、英文貿易実務）

 積極的な商談会への参加

ずんだ だんご

【主な品目】

ドイツ

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【今後の課題・展望】
• バイヤーとの面商談後の商品開発、商社とのやりとり
• 新しい販売先の開拓（インストアマーケティングなど）

• 海外からインターンシップを募集し、社内の国際化を図り、イン
ターンの出身地をマーケティング

【生じた課題への対応】
• 輸出に関する知識ゼロの状態からジェトロに相談
• ジェトロ主催のアグリフード商談会、FOODEX商談会

に参加、海外バイヤーとの商談を経験

【連絡先】 担当者名：東海林（とうかいりん）、ＴＥＬ：0236－644-1206

【活用した支援・施策】ジェトロアグリフード商談会、ジェトロFOODEX商談会、ジェトロ海外ブリーフィング、セミナー

山形県 （有）絣屋
『和菓子をドイツへ』

加工食品

【効果があった取組】
ジェトロアドバイザーの話やセミナーで聞い
たことを積極的に商品開発に取り入れた


