
【取り組む際に生じた課題】
• 直接交渉を行う上で、英語などの外国語での対応。

• 商社や代行業者を通さず直接輸出するため、輸出先国には友人や知人がいると
いうことが前提。

【ウェブサイト】 http://www.sasamasamune.com/

【対応の結果】
• 何度も現地を訪れ、信頼関係を築いた。
• 商業ベースではなく、友人関係を大切にすることで直接取引につながった。
• 貿易商社を通さず直接取引を行うことで、流通コストを削減できる。

香港の販売店舗

名入れ純米吟醸

 平成27年より、海外で日本酒のPRを行い、香港、ベトナム、シンガポール等に輸出。
 貿易商社や代行業者を通さず、直接取引にこだわり販路を開拓。

輸出額(万円) 輸出量(L) 出荷時期

平成28年度 755 2,160
通年

平成27年度 50 180

日本酒

【主な品目】

香港、ベトナム、シンガポール等

【主な輸出先国・地域】

【輸出取組の概要】

【輸出実績】

【今後の課題・展望】
• 構築したネットワークの活用。
• フィリピン、マレーシア、タイ、ＥＵへの輸出を展開。
• 今後、日本酒とともに福島県産の米や果物の輸出による相乗効果を期待。

【生じた課題への対応】
• 取引先は、海外在住の友人・知人からの紹介や友好団体から情報を収集。
• 契約交渉には、海外在住の友人にも同席してもらう。

【連絡先】 担当者名： 会長 岩田恒典 、ＴＥＬ： 0241-24-2211

【活用した支援・施策】 福島県輸出回復緊急対策補助金

（平成27年度より輸出開始）

福島県 笹正宗酒造（株）
『日本酒を香港、ベトナム等へ』

アルコール飲料

【効果があった取組】
・何度も海外を訪れているうち
に、関係団体との交流やネット
ワークが構築され販路開拓に
つながっている。


