
• 東日本大震災前の取引先のつ
ながりから現在の取引先と
なった。（震災による避難の
ため生産中止。R1から生産
を再開）

• I Loveファームおだかと全国
４カ所の農場が連携し、産地
リレーによるブロッコリーの
周年出荷を行っている。

• 全国に農場を整備してブロッ
コリーを周年栽培する仕組み
は、画期的と考える。異常気
象が続く中でも、栽培管理方
法を確立させ、しっかりと周
年出荷に対応していきたい。

• ５年計画を立て、自社面積
100haを目指している。

I Loveファームおだか（福島県南相馬市）

• 買取価格は、年間単価として、
規格（L、M、規格外）ごと
に決められているため収益が
想定でき、安定的な経営がで
きる。

• 連作障害対策として、春作、
秋作のどちらかを休ませる。

• 最近は、猛暑により生育が止
まり収量に影響が出ている。

• 面積拡大したいが農地確保に
苦労している。

生産してみて

経営の概要

実需者とのつながり 今後について

新規取組する方へのアドバイス

担当者名：取締役 吉田 一貴
作付面積：ブロッコリー 60ha、アスパラガス ハウス３棟
取引先：青果流通企業
その他：ブロッコリー、アスパラガスでJGAPを取得（R5）

第64回福島県農業賞〔農林水産省大臣賞受賞〕（R5）

南相馬市

計画的に経営を進めていきましょう。先行投資には計画が大事、安定出荷には計画的
に生産することが大事！


