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国内商社商談会・商談会ワークショップの概要
商談会の機会を活かし、自社輸出ビジネスの課題解決やその後の商流構築につなげる

：東海GFP

商談会

JETRO名古屋 GFP東海

事前ワークショップ

輸出戦略策定WS 商談スキルアップWS

事後ワークショップ

振り返りWS

内容

講師

目的

日程

マーケティング戦略の基本
〔DT〕
JETRO輸出ステップ別支援
メニューと活用事例〔JETRO〕
輸出ビジネス計画立案の
ステップとポイント
〔輸出産地サポーター〕
輸出ビジネスプラン策定と
商談準備に向けて

商談とは
•バイヤー、輸出商社のニー
ズ、消費者ニーズの理解
商談会参加の準備
商談会時のポイント
ロールプレイング(模擬商談)
商談会参加の準備事項の
確認

国内商社商談会の振り返
り（傾向の共有）
効果的な商談に向けて
振り返り
・各社ワーク
・グループ討議
・発表・全体討議
講師からの総括

(JETRO名古屋運営)
*集客や12/1企業訪
問等の情報提供

商談会
（57商談実施)

トーマツ
JETRO名古屋

輸出産地サポーター
KM International 中氏 海外バイヤー

（8社程度）

カメイ/KCセントラル貿
易、名鉄協商、MRT
ジャパン、三共フードト
レーディング、EKD商事

KM International 中氏
トーマツ

•輸出先国選定、現地販売・
マーケティングの基本知識の
習得

•商談会参加の心構え、商談
スキル、必要な準備を行う

• バイヤーや商社のKBFの理解
•自社商品の評価の理解
•自社商品の商流構築及び課題の理解等

•商談会を通じた成果・自社
取組の改善点の振り返りと
アクション明確化

8/7(木) 
13:00-17:00

10/10(金) 
13:00-17:00 12/2(火) 12/10(水),12/11(木)

13:00-17:00
1/15(木) 

13:00-16:30
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国内商社商談会・商談会ワークショップの開催案内
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全4回ワークショップ・商談会の参加状況
国内商社商談会を中心として全4回実施した各ワークショップにはのべ82者（ユニーク42者）が参加。
半数以上の22者が2回以上のワークショップ/商談会に参加した
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輸出戦略・
計画立案WS

商談スキルアップWS 国内商社商談会 振り返りWS

(者) (者)

イベント別の参加者数 事業者別の参加回数
N=82 N=42

22者

輸出戦略・
計画立案WS

商談
スキルアップWS

国内商社
商談会 振り返りWS
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0% 20% 40% 60% 80% 100%

全体

国内商社商談会振り返
り

効果的な商談に向けたポ
イント

自社ワーク・グループ討
議・発表・全体討議

全体

国内商社商談会の
振り返り（全体）
（トーマツ）

効果的な商談に
向けたポイント

（KM International）

個社ワーク・
グループ討議・
全体討議
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各ワークショップの参考度
各回の参加者が同一でないため参考度の変化は見られないが、各回ともに9割以上が「参考になっ
た」以上と回答し、各セッションでの参考度も高く、各社の輸出活動の改善への示唆が提供できた

とても参考になった 参考になった どちらとも言えない あまり参考にならなかった 参考にならなかった

53%
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35%

47%

47%

53% 6%
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0% 20% 40% 60% 80% 100%

全体

商談基本

模擬商談

全体

効果的な商談に
向けたポイント

（KM International）

模擬商談会

63%

67%

46%

63%

38%

33%

46%

29%

8%

4%

4%

0% 20% 40% 60% 80% 100%

全体

マーケティング戦略基本

JETRO支援ステップ・事
例

輸出計画立案

全体

マーケティング
戦略基本
（トーマツ）

JETRO支援ステップ
と支援事例

（JETRO名古屋）

輸出計画立案
に向けて

（輸出産地サポータ）

輸出戦略・計画立案ワークショップ 商談スキルアップワークショップ 振り返りワークショップ

N=24 N=17 N=10
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国内商社商談会の全体満足度・取組意欲の変化
全体の満足度は概ね全員が「満足」以上を回答。
6割以上の参加者が「取組意欲が高まった」、参加者全員が「取組意欲がやや高まった」以上を回答

N=28

算定方法：
アンケートの回答数は29件だが、全体満足度の項目について1件が未回答であったため28件を分母として集計、取組意欲の変化は4件が未回答であったため25件を分母として集計している

18 9 1

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

国内商社商談会の「全体満足度」

大変満足 満足 どちらとも言えない 不満 大変不満

17 8

0% 20% 40% 60% 80% 100%

国内商社商談会を通じた
「取組意欲の変化」

取組意欲が高まった 取組意欲がやや高まった どちらとも言えない
取組意欲がやや下がった 取組意欲が下がった

N=25

64% 32% 4%

68% 32%
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全4回ワークショップ・商談会の参考度他
一連のワークショップ・商談会について全員が「参考になった」以上を回答。開催回数は「4回でちょうど
良い」が5割以上、「全3回」を望む声も一定程度存在。所要時間は「ちょうど良い」と8割以上が回答

N=11

4 7

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

全体所感

とても参考になった 参考になった

6 4 1

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

イベントの開催回数

4回でちょうど良い 3回が良い 2回が良い

9 2

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

各WSの所要時間

半日でちょうど良い 半日は長い


