
令和8年度 東海GFP 商流構築支援プログラム

国内商社商談会
ワークショップのご案内

JPタワー名古屋37階 Dフォーラム
(名古屋市中村区名駅一丁目1番1号JPタワー名古屋37階)
アクセス： https://www.jp-re.japanpost.jp/properties/jptower-nagoya.html

農林水産省 東海農政局 (GFPコミュニティ構築⽀援加速化対策委託事業（地方版）)主 催

東海GFPでは、輸出に取り組む事業者の商流構築を支援しています。以下の通り、
商談スキルアップワークショップ、国内商社商談会、振り返りワークショップをご案
内します。ぜひ、積極的にご参加ください！

参加費無料/事前登録制

農林水産物・食品の輸出を目指す岐阜・愛知・三重の事業者
（GFPコミュニティに未登録の場合、ご登録をお願いいたします。）

対 象 者

❶商談スキルアップワークショップ

 2026年10月13日(火) 13:00-17:00

 2026年10月14日(水) 13:00-17:00

⚫ 商談参加の心構えやスキル等を学び商談準備を

行うとともに模擬商談(ロールプレイング)を実施
※❷商談会参加を希望する場合、10/13, 10/14のいずれかの

ワークショップにご参加ください。内容は同じです。

【講師】KM International 中正宏氏
※模擬商談は、希望者数に応じて参加者を調整いたします

❷国内商社商談会

 2026年12月10日(木) 13:00-17:00

 2026年12月11日(金) 13:00-17:00

⚫ 国内輸出商社との商談を実施

⚫ 事前に商品の選定・マッチングを行います
【予定】 5～6社の国内商社をお招きします

 ※詳細裏面

❸振り返りワークショップ

 2027年1月18日(月) 13:00-16:30

⚫ 商談会の成果や課題等を事業者間で共有

⚫ 個社別のフィードバックシートを提供予定

⚫ アドバイザー総評等から今後のアクションを具体化
【講師】KM International 中正宏氏、トーマツ

コース/日程 概要及び講師（予定）

⚫商談会参加を希望する事業者の皆様は、商談スキルアップワークショッ
プは原則必須参加となります

⚫商談会は事前の選定・マッチングがあります
留意点

会 場

01

各 プ ロ グ ラ ム 詳 細
https://www.maff.go.jp/tokai/keiei/renkei/export/events.html
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株式会社

アライドコーポレーション

タイに現地法人を有し、青果物を中心に、現地ニーズの把握から産地育成～

物流～販促～販売(売り切りまで)を一気通貫で実施しています。タイ向けの日

本らしい特産品・加工食品の輸出に向けた支援を推進しています。

宝酒造インターナショナル

株式会社

北米・欧州・豪州の日本食レストランや小売店向けに、酒類・調味料・水産品

等の日本食材の輸出・卸事業を行っています。国内輸出商社・海外食材卸会

社とのグループネットワークを活用し、日本食文化の海外展開を推進しています。

株式会社神明
国内では多様化する顧客ニーズに対応し、海外では日本の食文化を広めるた

め、コメとパックご飯を中心に食品全般の輸出を強化しています。現地市場に合

わせた多角的な事業展開を強みとしています。

参加希望は、申込フォームよりお願いします。
※❷国内商社商談会の参加希望者には、別途、商品リスト/見積の提供を

お願いする「申込要領」をご案内します。

応募受付ホームページ：https://forms.office.com/e/5nN2N0c0vW

申込締切・申込方法

申込締切：２０２６年9月4日（金）17:00

お問合せ先

令和8年度 東海GFP運営事務局

(有限責任監査法人トーマツ) 担当： 保科、飯村、三宅、林

Email： gfp_tokai1@tohmatsu.co.jp
電話番号：090-9813-8788

講師： KM International中正宏氏
概要：
◼ 商談参加の心構え（商社ニーズや自社の強みの理解と商談準備等）

◼ 商談の準備、プレゼン、フォローアップのポイント（FCPシート・プレゼン準備等）
◼ 代表事業者による模擬商談（ロールプレイング）と相互フィードバック

❶ 商談スキルアップワークショップ概要

❷ 国 内 商 社 商 談 会 予 定 商 社

講師： KM International中正宏氏、トーマツ
概要：
◼ 商談会の結果（成果と課題）の振り返り

◼ 個社別の商談結果振り返りシートのフィードバックと気づきの共有

◼ 講師（アドバイザー）からのフィードバック・総評、今後のアクションの整理

❸ 振り返りワークショップ概要

※商社は現時点での想定で変更になる可能性があります

カメイ株式会社

KCセントラル貿易株式会社

米国ではMitsuwa Marketplaceなどを運営し、日本食に加え日本の食文化の

提案を進めています。米国、シンガポールを中心に世界各国への日本の食材の

輸出をご支援しています。

国分グループ本社株式会社

国分中部株式会社

国分グループが保有するグローバルネットワークを通じて、卸売事業と物流事業を

展開しています。特に、中国およびアセアンを中心とした現地の拠点を通じて、

酒類や加工食品等、日本食の輸出を現在６２ヵ国に向けて行っています。

株式会社

エム・アール・ティー・ジャパン

名古屋市中央卸売市場北部市場を拠点とし、青果物及び加工食品の海外

への輸出業務を行っています。香港、台湾、タイ等の東アジア、ドバイ、東南アジ

アや、カナダ等の北米向けに「Made in Japan」の商品を輸出しております。

申 込 フ ォ ー ム

https://forms.office.com/e/5nN2N0c0vW
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